EVROPSKA UNIE
Evropské strukturalni a investi¢ni fondy

Operacni program Vyzkum, vyvoj a vzdélavani NS ERE TV SEBLET

VSTUPNI CAST

Nazev modulu

Prodavame firmam — pravni aspekty obchodnich vztaht
Kéd modulu

78-m-4/A126

Typ vzdélavani

Odborné vzdélavani

Typ modulu

odborny teoreticky

Vyuzitelnost vzdélavaciho modulu

Kategorie dosazeného vzdélani
M (EQF Uroven 4)

Skupiny obort

78 - Obecné odbornd pfiprava
Komplexni tuloha

Obory vzdélani - poznamky
78-41-M/02 Ekonomické lyceum
Délka modulu (pocet hodin)
36

Poznamka k délce modulu
Platnost modulu od

30. 04. 2020

Platnost modulu do
Vstupni pfedpoklady

Elementérni znalost prava, trhu, schopnost analyzy a syntézy, logické mysleni, schopnost vyjednavani, obchodni talent

JADRO MODULU

Charakteristika modulu

Obecnym cilem modulu je teoreticky i prakticky sezndmit 2aky se zakladnimi pravnimi pojmy prava na prodeje zboZi
firmam, cen, s podstatou véeobecnych podminek a know-how v oblasti prodeje pfislusného produktu. Zak si osvoji
zakladni pravni pojmoslovi v oblasti kupnich smluv, prava v oblasti odpoveédnosti za vady — reklamaci, principy tvorby



zakladnich kupnich smluv. Déle ziska znalosti o fungovani trhu, planovani prodeje, pfipravé a realizaci obchodniho
pfipadu. Osvoji si pribéh vyjednavaciho procesu — od zpracovani nabidky (pfijeti objednavky) po vytvoreni kvalitniho
obsahu kupni smlouvy v&etné platebnich podminek, garanci apod. Zak bude chapat proces procleni zbozi, proces
reklamace vad dodaného zbozi. TéZ bude mit dobré znalosti souvisejicich hmotnépravnich institutll z oblasti obéanského
prava — vlastnictvi, absolutni a relativni majetkova prava, pravo obliga¢ni apod.

Po absolvovani modulu je zak schopen pravné obecné posoudit, zda pfi konkrétni kauze byla dodrzena kogentni
ustanoveni obanského zakoniku a zakona o cenach, umi posoudit elementarni divody neplatnosti kupni smlouvy, vi, jak
se pfip. pravné ucinné branit proti poruseni svych prav v pozici prodavajiciho, kupujiciho. Dale se zak bude spravné
orientovat v jednotlivych fazich vyjednavani o kupni smlouvé a cené. Bude mit zakladni povédomi o povinnostech
prodavajiciho a kupujiciho v pfipadé reklamaci, spord o plnéni z kupni smlouvy. Téz bude mit povédomi o specificich
prodeje zbozi do zahranici.

Ocekéavané vysledky uceni

« Vyhotovi zakladni pisemnosti z oblasti kupnich smluv

« Vypracuje jednoduchou zalobu na obranu svého prava v pozici kupujiciho (zaloba z titulu odpovédnosti za vady,
nahrady souvisejici Skody apod.)

« Vyhotovi s pomoci zakonnych textl a literatury jednodussi reklamaci vad zbozi

« Komunikuje na slusné drovni s advokatem, prodavajicim, chape jejich profesni slang a zvyklosti

« Uvédomuje si nutnost zajisténi své pravni pozice kvalitni kupni smlouvou, pfedchozi provérkou prodavajiciho,
konzultaci s odbornikem apod.

« Rozpozna, kdy jeho jednani v pozici prodavajiciho mize mit deliktni nasledky v oblasti obéanského prava

« Vyfidi béznou reklamaci vad zbozi, zvladne tvorbu pisemnosti obchodniho charakteru

Obsah vzdélavani (rozpis uciva)

« Kupni smlouva dle ob&anského zakoniku v platném znéni.
« Podnikani a podnikatelé v CR, pravni rdmec.
« Odpovédnost za vady a $kodu zpUsobenou vyrobkem.

Ucebni Cinnosti Zaku a strategie vyuky

« vyuziti informacnich a komunikacnich technologii — vyuka probiha ¢aste¢né v u¢ebné s vypocetni technikou
« vzajemna diskuze mezi zaky a ucitelem a zaky

« vyuziti vlastnich zkusenosti zakl (napf. z brigad)

« vyklad

« prace s informacemi, jejich analyza a interpretace

« tymova préce

« beseda s odbornikem z praxe — prodejcem, obchodnikem

« analyza aktudlni judikatury, véetné ESLP, pfipadové studie z praxe

« tvorba jednoduchych pravnich dokument

Zarazeni do ucebniho planu, roénik

2. roénik
VYSTUPNI CAST
Zpusob ovéfovani dosazenych vysledku

metody:

« pisemné prace

o Ustni zkouSeni

« prakticky pfiklad — feSeni jednoduché pravni kauzy

« vytvofeni dokumentu pravniho charakteru (napf. ozndmeni na podezieni ze spachani trestného ¢inu...)
« prezentace zaku

« zprava z exkurze



« Ustni hodnoceni — slovni zhodnoceni vykonu, vysvétleni
o pisemné hodnoceni

Kritéria hodnoceni

« odevzdani a spravnost véech dokumentu, peclivost zpracovani

« vyfeSeni praktického pfikladu a jeho prezentace

« Ustni projev — jazykova spravnost, srozumitelnost, souvislost myslenek, odborné vyjadfovani
« Uroven analyzy a syntézy, pravni logiky

« prezentace poznatk( a vedeni diskuze o nich

« tymové spoluprace

Celkové hodnoceni: uspél — neuspél

Uspél — Zak zpracoval véechny pozadované vystupy modulu a odevzdal pisemné nebo prostrednictvim prezentace feseni
praktického pfikladu.

Celkové hodnoceni nesmi byt nizsi nez 50 %.
Doporucena literatura

Zasadni zakony z oblasti modulu. U€ebnice prava pro stfedni §koly — rdzni autofi. Komentovany Obc&ansky zékonik.
Vzorové smlouvy dostupné na internetu. Incoterms.

Poznamky
Obsahové upfesnéni

OV RVP - Odborné vzdélavani ve vztahu k RVP

Material vznikl v rdmci projektu Modernizace odborného vzdélavani (MOV), ktery byl spolufinancovan z Evropskych strukturalnich a investicnich fondd a jehoZ
realizaci zajistoval Ndrodni pedagogicky institut Ceské republiky. Autorem materialu a véech jeho &dsti, neni-li uvedeno jinak, je Vladimir Rejmont. Creative
Commons CC BY SA 4.0 — Uvedte plvod — Zachovejte licenci 4.0 Mezinarodni.


https://creativecommons.org/licenses/by-sa/4.0/deed.cs
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