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VSTUPNI CAST

Néazev modulu
Prodejna

Kéd modulu
66-m-3/AA02

Typ vzdélavani
Odborné vzdélavani
Typ modulu

odborny teoreticky

Vyuzitelnost vzdélavaciho modulu

Kategorie dosazeného vzdélani
H (EQF aroven 3)

LO (EQF uroven 4)

Skupiny obort

66 - Obchod

Komplexni tloha

Obory vzdélani - poznadmky
66-51-H/01 Prodavacé

66-41-L/01 Obchodnik

Délka modulu (pocet hodin)
20

Poznamka k délce modulu

Platnost modulu od
30. 04. 2020

Platnost modulu do
Vstupni pfedpoklady

Nejsou stanoveny.

JADRO MODULU

Charakteristika modulu

STERST

X



Po zvladnuti problematiky modulu bude 24k disponovat teoretickymi znalostmi o prodejné, které budou pfipraveni
aplikovat v praxi. Pfedevsim o jeji vnéjsi a vnitfni Uprave, zafizeni prodejny v zavislosti na formé prodeje a dispozi€nim
feSeni prodejny. Modul pfipravi zaky i na to, jak postupovat pfi ochrané zbozi pfed skddci.

Ocekavané vysledky uceni
Vysledky ve vazbé na RVP:

popiSe zakladni prodejni jednotku a urci vhodné zafizeni podle druhu prodavaného zbozi;

~

Zak:

« urci, co tvofi vnéjSi upravu prodejny

« specifikuje a charakterizuje — vykladni skfin, firemni §tit, vchod do prodejny
« urci, co tvofi vnitfni Upravu prodejny

« charakterizuje jednotlivé prostory prodejny

« vyjmenuje kategorie pozadavk( na zafizeni prodejny

« specifikuje pozadavky na zafizeni prodejny

« vyjmenuje a charakterizuje zafizeni prodejny pro samoobsluzny prode;

« vyjmenuje a charakterizuje zafizeni prodejny pro prodej volnym vybérem
« vyjmenuje a charakterizuje zafizeni prodejny s pultovym prodejem

« Vvyjmenuje zafizeni pro skladovani zbozi

« vyjmenuje $kldce, ktefi se mohou v prodejné vyskytovat

« urci jak postupovat v pfipadé vyskytu Skadcl

« vyjmenuje preventivni opatfeni pfi ochrané zbozi proti Skidcim

Obsah vzdélavani (rozpis uciva)

« vnitfni Uprava prodejny — rozdéleni vnitfnich prostor

« dispozi¢ni feSeni prodejny

« pozadavky na zafizeni prodejny

« zafizeni prodejny pro: samoobsluzny prodej, prodej volnym vybé&rem a pultovy prode;j
« zafizeni pro skladovani zbozi

« ochrana zbozi proti Skiidcim

Ucebni €innosti Zaka a strategie vyuky
Strategie vyuky:
odborny vyklad, prezentace pracovisté, diskuse zaku ve skupiné s vyuzitim vlastnich zkuSenosti (jako zakaznika)
Uéebni éinnosti:
Zak:
« sleduje odborny vyklad vyudujiciho a pracuje s informacemi z vykladu
o VyuZivéa internetové zdroje
« vyhledava a ovéfuje si doplfiujici informace ziskané z elektronickych zdroju
o provadi konzultaci s vyucujicim
« pracuje s informacemi v kolektivu
« prokazuje aktivitu a zajem o danou problematiku

« uplatnuje ziskané teoretické znalosti v praxi
« podili se aktivné na praci v pracovnim kolektivu

Cinnosti Zaka ve vazbé na vysledky uéeni:

voivos

« urci, co tvofi vnitfni Upravu prodejny
« vyjmenuje a charakterizuje jednotlivé vnitini prostory prodejny
« rozli§i jednotlivé typy dispozi¢niho feSeni prodejny a graficky jej znazorni



« vyjmenuje jednotlivé skupiny pozadavku na zafizeni prodejny

« zafadi pozadavky na zafizeni prodejny do skupin

« charakterizuje jednotlivé pozadavky na zafizeni prodejny

« vyjmenuje jednotlivé zafizeni prodejny pro samoobsluzny prode;j

« vyjmenuje jednotlivé zafizeni prodejny pro prodej volnym vybérem
« vyjmenuje jednotlivé zafizeni prodejny pro pultovy prode;

« vyjmenuje jednotlivé zafizeni pro skladovani zbozi

« vyjmenuje $kldce, ktefi se mohou v prodejné vyskytovat

« urci preventivni opatfeni pfi ochrané zbozi proti Skiidcim

« popise postup pfi likvidaci kddcl v prodejné

Zarazeni do ucebniho planu, roénik

e 66-51-H-01 Prodavac - 1. roénik
e 66-41-L/01 Obchodnik - 1. roénik

Zpusob ovérovani dosazenych vysledki
Hodnoceni bude probihat v rdmci pisemného a Ustniho ovéfovéani teoretickych znalosti jednotlivych témat.
Pisemné zkouseni - ovéfi znalosti témat otevienymi otazkami:

« vngéjSi Uprava prodejny

« Vvnitfni Uprava prodejny

« pozadavky na zafizeni prodejny

« zafizeni prodejny pro rGzné typy prodeje
o ochrana zbozi

Ustni zkouseni — budou provéiovany teoretické znalosti obsazeny v modulu. Hodnotit se bude obsahova spravnost
odpovedi, samostatnost pfi odpovédich, nutnost pokladani navodnych otazek

Kritéria hodnoceni
Pisemné zkouseni — Zak muze ziskat celkem maximalné 50 bodl

Ustni zkouseni — 74k zodpovi 4 otazky, uspé&je pti zodpovézeni 1 z nich. Za Ustni provéteni znalosti mize 24k ziskat
max. 20 bodl (max. 5 bodl za kazdou otazku)

Celkem zak muze ziskat maximalné 70 bodl

Prevodova tabulka bodl na znamku

procentni vyjadreni Pocet bodti Znamka

100 - 91% 70 - 64 vyborny

90 - 76% 63 - 53 chvalitebny
75 - 56% 52 - 39 dobry

55 - 36% 38- 25 dostateCny
35 améneé % 25 - méné nedostate¢ny

Podminkou je u¢ast na modulu ve vysi 80%.

Zak modul nesplIni v pfipadé nedosazeni pozadované minimalni procentni hranice.
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Poznamky

Obsahové upfesnéni
OV RVP - Odborné vzdélavani ve vztahu k RVP
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