EVROPSKA UNIE
Evropské strukturalni a investi¢ni fondy

Operacni program Vyzkum, vyvoj a vzdélavani GRS ERE TV

VSTUPNI CAST

Nazev modulu

Prodejna

Kéd modulu
66-m-3/AA02

Typ vzdélavani
Odborné vzdélavani

Typ modulu

odborny teoreticky

Vyuzitelnost vzdélavaciho modulu

Ve Ve

Kategorie dosazeného vzdélani
H (EQF Uroven 3)

LO (EQF droven 4)

Skupiny obort

66 - Obchod

Komplexni Uloha

Obory vzdélani - pozndmky
66-51-H/01 Prodavac

66-41-L/01 Obchodnik

Délka modulu (pocet hodin)
20

Poznamka k délce modulu
Platnost modulu od

30. 04. 2020

Platnost modulu do

Vstupni predpoklady

Nejsou stanoveny.

JADRO MODULU

Charakteristika modulu



Po zvladnuti problematiky modulu bude zdk disponovat teoretickymi znalostmi o prodejné, které budou
pfipraveni aplikovat v praxi. Pfedevsim o jeji vnéjsi a vnitfni Upravé, zarizeni prodejny v zavislosti na formé
prodeje a dispozi¢nim reseni prodejny. Modul pripravi zaky i na to, jak postupovat pri ochrané zbozi pred
skadci.
Ocekavané vysledky uceni
Vysledky ve vazbé na RVP:
popise zakladni prodejni jednotku a urc¢i vhodné zafizeni podle druhu proddvaného zboZi;
Zak:

e specifikuje a charakterizuje - vykladni skfif, firemni stit, vchod do prodejny

e urdci, co tvofi vnitfni Upravu prodejny

¢ charakterizuje jednotlivé prostory prodejny

e vyjmenuje kategorie pozadavk{ na zarizeni prodejny

e specifikuje pozadavky na zarizeni prodejny

e vyjmenuje a charakterizuje zafizeni prodejny pro samoobsluzny prodej

¢ vyjmenuje a charakterizuje zarizeni prodejny pro prodej volnym vybérem

e vyjmenuje a charakterizuje zarizeni prodejny s pultovym prodejem

¢ vyjmenuje zafizeni pro skladovani zbozi

e vyjmenuje $kldce, ktefi se mohou v prodejné vyskytovat

e urci jak postupovat v pripadé vyskytu skddcU

e vyjmenuje preventivni opatrfeni pri ochrané zbozi proti skidclm

Obsah vzdélavani (rozpis uciva)

v/

e vngjsi Uprava prodejny - firemni stit, vykladni skfif, vstup do prodejny

e vnitrni Uprava prodejny - rozdéleni vnitfnich prostor

e dispozi¢ni reSeni prodejny

e pozadavky na zafizeni prodejny

e zafizeni prodejny pro: samoobsluzny prodej, prodej volnym vybérem a pultovy prodej
e zafizeni pro skladovani zbozi

e ochrana zboZi proti sk&dcdm

Ucebni ¢innosti zakl a strategie vyuky
Strategie vyuky:

odborny vyklad, prezentace pracovisté, diskuse zakl ve skupiné s vyuzitim vlastnich zkusenosti (jako
zdkaznika)

Ucebni ¢innosti:

ak:

N«

sleduje odborny vyklad vyucujiciho a pracuje s informacemi z vykladu
vyuziva internetové zdroje

vyhledavéa a ovéruje si doplnujici informace ziskané z elektronickych zdrojl
provadi konzultaci s vyucujicim

pracuje s informacemi v kolektivu

prokazuje aktivitu a zajem o danou problematiku

uplatnuje ziskané teoretické znalosti v praxi

podili se aktivné na praci v pracovnim kolektivu

Cinnosti Z4ka ve vazbé na vysledky ucéeni:

Vv
Vv

Vv

e urci, co tvofi vnitfni Upravu prodejny



e vyjmenuje a charakterizuje jednotlivé vnitini prostory prodejny

e rozlisi jednotlivé typy dispozi¢niho rfeSeni prodejny a graficky jej zndzorni
e vyjmenuje jednotlivé skupiny pozadavk{ na zafizeni prodejny

e zaradi pozadavky na zafizeni prodejny do skupin

¢ charakterizuje jednotlivé pozadavky na zafizeni prodejny

e vyjmenuje jednotlivé zafizeni prodejny pro samoobsluzny prodej

e vyjmenuje jednotlivé zafizeni prodejny pro prodej volnym vybérem
¢ vyjmenuje jednotlivé zarizeni prodejny pro pultovy prodej

¢ vyjmenuje jednotlivé zafizeni pro skladovani zboZzi

e vyjmenuje skldce, kteri se mohou v prodejné vyskytovat

e urci preventivni opatreni pri ochrané zbozi proti skidcdim

e popise postup pfi likvidaci sk@idc@ v prodejné

Zarazeni do ucebniho planu, rocnik

e 66-51-H-01 Prodavac - 1. ro¢nik
e 66-41-L/01 Obchodnik - 1. ro¢nik

ZpUsob ovérovani dosazenych vysledkd
Hodnoceni bude probihat v rdmci pisemného a Ustniho ovérovani teoretickych znalosti jednotlivych témat.

Pisemné zkouseni - ovéri znalosti témat otevienymi otdzkami:

e vnéjsi Uprava prodejny

vnitfni Uprava prodejny

pozadavky na zarfizeni prodejny

zarizeni prodejny pro rlizné typy prodeje
ochrana zbozi

Ustni zkouseni - budou provéfovany teoretické znalosti obsazeny v modulu. Hodnotit se bude obsahova
spravnost odpovédi, samostatnost pfi odpovédich, nutnost pokladani navodnych otazek

Kritéria hodnoceni
Pisemné zkouseni - 24k mUze ziskat celkem maximainé 50 bodU

Ustni zkouseni - zak zodpovi 4 otazky, uspéje pfi zodpovézeni 1 z nich. Za Ustni provéreni znalosti mfize
74k ziskat max. 20 bodd (max. 5 bodU za kazdou otazku)

Celkem 2ak mUze ziskat maximéalné 70 bodd

Pfevodova tabulka bod@ na zndmku

procentni vyjadieni Pocet bodu Znamka

100 - 91% 70 - 64 vyborny

90 - 76% 63 - 53 chvalitebny
75 - 56% 52 - 39 dobry

55 - 36% 38- 25 dostatecny
35 a méné % 25 - méné nedostatecny

Podminkou je Gc¢ast na modulu ve vysi 80%.

Z&k modul nesplni v pfipadé nedosazeni pozadované minimalni procentni hranice.



Doporucena literatura
NOVOTNY, Mojmir., Obchodni provoz. ( pro SOU ), nakl. U&. Fortuna, 2007, ISBN80-7168-845-2

Poznamky

Obsahové upresnéni
OV RVP - Odborné vzdélavani ve vztahu k RVP

Material vznikl v ramci projektu Modernizace odborného vzdéelavani (MOV), ktery byl spolufinancovan z Evropskych strukturalnich a
investicnich fond( a jehoZ realizaci zajistoval Nérodni pedagogicky institut Ceské republiky. Autorem materidlu a vsech jeho ¢asti, neni-li
uvedeno jinak, je Lenka Zatloukalova. Creative Commons CC BY SA 4.0 - Uvedte pdvod - Zachovejte licenci 4.0 Mezindrodni.
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