
VSTUPNÃ  ÄŒÃ ST

NÃ¡zev komplexnÃ  Ãºlohy/projektu

Obchod â€“ jednoduÅ¡e a hravÄ›

KÃ³d Ãºlohy

63-u-4/AI03

VyuÅ¾itelnost komplexnÃ  Ãºlohy

Kategorie dosaÅ¾enÃ©ho vzdÄ›lÃ¡nÃ 

M (EQF ÃºroveÅˆ 4)

Skupiny oborÅ¯

63 - Ekonomika a administrativa

64 - PodnikÃ¡nÃ  v oborech, odvÄ›tvÃ 

Vazba na vzdÄ›lÃ¡vacÃ  modul(y)

Obchod â€“ cesta produktu od vÃ½robce k zÃ¡kaznÃ kovi

Å kola

IntegrovanÃ¡ stÅ™ednÃ  Å¡kola Å¾ivnostenskÃ¡, PlzeÅˆ, Å kroupova 13, Å kroupova, PlzeÅˆ - JiÅ¾nÃ  PÅ™edmÄ›stÃ 

KlÃ Ä ovÃ© kompetence

PersonÃ¡lnÃ  a sociÃ¡lnÃ  kompetence, Kompetence k pracovnÃ mu uplatnÄ›nÃ  a podnikatelskÃ½m aktivitÃ¡m

Datum vytvoÅ™enÃ 

05. 02. 2020 16:33

DÃ©lka/Ä asovÃ¡ nÃ¡roÄ nost - OdbornÃ© vzdÄ›lÃ¡vÃ¡nÃ 

12

DÃ©lka/Ä asovÃ¡ nÃ¡roÄ nost - VÅ¡eobecnÃ© vzdÄ›lÃ¡vÃ¡nÃ 

PoznÃ¡mka k dÃ©lce Ãºlohy

RoÄ nÃ k(y)

2. roÄ nÃ k, 3. roÄ nÃ k, 4. roÄ nÃ k

Å˜eÅ¡enÃ  Ãºlohy

skupinovÃ©

DoporuÄ enÃ½ poÄ et Å¾Ã¡kÅ¯

4

Charakteristika/anotace

KomplexnÃ  Ãºloha si klade za cÃ l jednoduÅ¡e a pomocÃ  doplÅˆovÃ¡nÃ , dÃ lÄ Ã ch pÅ™Ã kladÅ¯ a vyhledÃ¡vÃ¡nÃ  v ovÄ›Å™enÃ½ch mÃ©diÃ ch, pochopit
ekonomickÃ© tÃ©ma obchod jeho vznik a vÃ½voj, postavenÃ  v nÃ¡rodnÃ m hospodÃ¡Å™stvÃ  a s nÃ m souvisejÃ cÃ  pojmy odbyt, logistika, velkoobchod a
maloobchod. Å½Ã¡k pracuje se zÃ skanÃ½mi teoretickÃ½mi znalostmi a praktickÃ½mi dovednostmi z modulu â€žObchod â€“ cesta produktu od vÃ½robce
k zÃ¡kaznÃ koviâ€œ.

KomplexnÃ  Ãºloha je rozdÄ›lena do dÃ lÄ Ã ch Ä Ã¡stÃ , kterÃ© jsou uvedeny ve formulÃ¡Å™i komplexnÃ  Ãºlohy. ZadÃ¡nÃ  a Å™eÅ¡enÃ  jsou uvedeny v
jednotlivÃ½ch pÅ™Ã lohÃ¡ch. 

JÃ DRO ÃšLOHY



OÄ ekÃ¡vanÃ© vÃ½sledky uÄ enÃ 

Å½Ã¡k:

1. DokÃ¡Å¾e struÄ nÄ› popsat historickÃ½ vÃ½voj obchodu
2. VysvÄ›tlÃ  Ãºlohu obchodu v nÃ¡rodnÃ m hospodÃ¡Å™stvÃ  (NH).
3. Charakterizuje hlavnÃ  funkce obchodu a dokÃ¡Å¾e vysvÄ›tlit pojem logistika.
4. VysvÄ›tlÃ  rozdÃ l mezi velkoobchodem a maloobchodem a jednotlivÃ© druhy popÃ Å¡e a uvede pÅ™Ã klady z praxe.
5. VytvoÅ™Ã  prezentaci, kde ukÃ¡Å¾e cestu produktu od vÃ½roby aÅ¾ po koneÄ nÃ©ho zÃ¡kaznÃ ka.

Specifikace hlavnÃ ch uÄ ebnÃ ch Ä innostÃ  Å¾Ã¡kÅ¯/aktivit projektu vÄ . doporuÄ enÃ©ho Ä asovÃ©ho rozvrhu

1. Å½Ã¡k dokÃ¡Å¾e struÄ nÄ› popsat historickÃ½ vÃ½voj obchodu
sleduje prezentaci na danÃ© tÃ©ma.
reaguje na dotazy vyuÄ ujÃ cÃ ho.
struÄ nÄ› popÃ Å¡e vÃ½voj obchodu a s tÃ m souvisejÃ cÃ  historii trhu.
s moÅ¾nostÃ  vyuÅ¾itÃ  prezentace samostatnÄ› doma (popÅ™. ve skupinÄ› pÅ™i vyuÄ ovacÃ  hodinÄ›) dokÃ¡Å¾e odpovÄ›dÄ›t na otÃ¡zky z
pracovnÃ ho listu na historickÃ½ vÃ½voj obchodu.

2. VysvÄ›tlÃ  Ãºlohu obchodu v nÃ¡rodnÃ m hospodÃ¡Å™stvÃ , Obchod jako samostatnÃ© odvÄ›tvÃ  NH
Sleduje vÃ½klad lÃ¡tky vyuÄ ujÃ cÃ ho a vytvÃ¡Å™Ã  si poznÃ¡mky.
Reaguje na dotazy vyuÄ ujÃ cÃ ho a na praktickÃ½ch pÅ™Ã kladech aplikuje zÃ skanÃ© teoretickÃ© poznatky.
Bude schopen posoudit, proÄ  je funkce obchodu v NH nezbytnÃ¡.
VysvÄ›tlÃ , co znamenÃ¡ OdvÄ›tvovÃ¡ klasifikace ekonomickÃ½ch Ä innostÃ  (OKEÄŒ).
Charakterizuje hlavnÃ  oblasti obchodu a uvede pÅ™Ã klady z praxe.

3. Charakterizuje hlavnÃ  funkce obchodu a dokÃ¡Å¾e vysvÄ›tlit pojem logistika.
Sleduje vÃ½klad lÃ¡tky vyuÄ ujÃ cÃ ho a vytvÃ¡Å™Ã  si poznÃ¡mky.
Ve skupinÃ¡ch pÅ™i vyuÄ ovÃ¡nÃ  (nebo samostatnÄ› doma) se pokusÃ  propojit zÃ skanÃ© teoretickÃ© poznatky s praxÃ  s odbornou podporou
uÄ itele.
DokÃ¡Å¾e objasnit, v Ä em spoÄ Ã vÃ¡ vÄ›tÅ¡Ã  informovanost zÃ¡kaznÃ kÅ¯ o obchodu, jeho Ä innostech a sortimentu, a kteÅ™Ã  prostÅ™ednÃ ci
tuto informovanost zprostÅ™edkovÃ¡vajÃ .
Uvede pÅ™Ã klady sortimentu zboÅ¾Ã  spadajÃ cÃ ho do obchodu se spotÅ™ebnÃ m zboÅ¾Ã m a sortimentu zboÅ¾Ã  spadajÃ cÃ ho do obchodu
s kapitÃ¡lovÃ½mi statky.
VysvÄ›tlÃ  rozdÃ l mezi pÅ™Ã mou a nepÅ™Ã mou distribuÄ nÃ  cestou a uvede konkrÃ©tnÃ  pÅ™Ã klady z praxe.
Å½Ã¡k pracuje s informacemi zÃ skanÃ½mi z vÃ½kladu vyuÄ ujÃ cÃ ho a uplatÅˆuje prÃ¡ci s odbornÃ½m textem (Ä tenÃ¡Å™skÃ¡ gramotnost).

4. VysvÄ›tlÃ  rozdÃ l mezi velkoobchodem a maloobchodem, jednotlivÃ© druhy popÃ Å¡e a uvede pÅ™Ã klady z praxe.
Aplikuje teoretickÃ© poznatky na praktickÃ½ch pÅ™Ã kladech s odbornou podporou uÄ itele.
Na PC (mediÃ¡lnÃ  gramotnost) dokÃ¡Å¾e vyhledat a pÅ™iÅ™adit konkrÃ©tnÃ  druhy velkoobchodÅ¯ a maloobchodÅ¯ k jednotlivÃ½m druhÅ¯m.
KaÅ¾dÃ½ Å¾Ã¡k nebo malÃ¡ skupina Å¾Ã¡kÅ¯ struÄ nÄ› popÃ Å¡e jednu maloobchodnÃ  a jednu velkoobchodnÃ  jednotku. SpoleÄ nÄ› tÅ™Ã da
vytvoÅ™Ã  dvÄ› prezentace se struÄ nÃ½m popisem jednotlivÃ½ch druhÅ¯ velkoobchodÅ¯ a maloobchodÅ¯.

5. VytvoÅ™Ã  prezentaci, kde ukÃ¡Å¾e cestu produktu od vÃ½roby aÅ¾ po koneÄ nÃ©ho zÃ¡kaznÃ ka.
Å½Ã¡k pracuje s informacemi zÃ skanÃ½mi z vÃ½kladu vyuÄ ujÃ cÃ ho, vyhledÃ¡vÃ¡ a ovÄ›Å™uje si doplÅˆujÃ cÃ  informace zÃ skanÃ© z
elektronickÃ½ch zdrojÅ¯.
Konzultuje nejasnosti s vyuÄ ujÃ cÃ m.
TeoretickÃ© poznatky aplikuje na praktickÃ©m zadÃ¡nÃ , dokÃ¡Å¾e zhotovit prezentaci na tÃ©maâ€œ Cesta produktu od vÃ½roby aÅ¾ ke
koneÄ nÃ©mu zÃ¡kaznÃ koviâ€œ.
ZpracovanÃ© zadÃ¡nÃ  prezentuje pÅ™ed tÅ™Ã dou a vyuÄ ujÃ cÃ m.

DoporuÄ enÃ½ Ä asovÃ½ rozvrh:

1. Ä Ã¡st 3 vyuÄ ovacÃ  hodiny
2. Ä Ã¡st 2 vyuÄ ovacÃ  hodiny
3. Ä Ã¡st 2 vyuÄ ovacÃ  hodiny
4. Ä Ã¡st 3 vyuÄ ovacÃ  hodiny
5. Ä Ã¡st 2 vyuÄ ovacÃ  hodiny

MetodickÃ¡ doporuÄ enÃ 

KomplexnÃ  Ãºloha mÅ¯Å¾e bÃ½t vyuÅ¾ita v teoretickÃ© vÃ½uce vÃ½Å¡e uvedenÃ½ch oborÅ¯ a je rozdÄ›lena do dÃ lÄ Ã ch Ä Ã¡stÃ .

1. dÃ lÄ Ã  Ä Ã¡st

prezentace slouÅ¾Ã  k poznÃ¡nÃ  historie a vÃ½voje obchodu
uÄ itel vede Å¾Ã¡ky formou diskuse k pochopenÃ  novÃ½ch i jiÅ¾ znÃ¡mÃ½ch informacÃ 
Å¾Ã¡ci se aktivnÄ› zapojujÃ  a opakujÃ  si zÃ skanÃ© teoretickÃ© poznatky
Å¾Ã¡k konkrÃ©tnÃ  odpovÄ›di obhÃ¡jÃ  pÅ™ed uÄ itelem a tÅ™Ã dou
uÄ itel zkontroluje sprÃ¡vnost jeho vÃ½sledkÅ¯

2. dÃ lÄ Ã  Ä Ã¡st

uÄ itel vede Å¾Ã¡ky k samostatnÃ© Ä innosti, zodpovÃ dÃ¡ pÅ™Ã padnÃ© dotazy Å¾Ã¡kÅ¯ k danÃ© problematice
cÃ lem je zjistit, jakÃ© je souÄ asnÃ© postavenÃ  obchodu v nÃ¡rodnÃ m hospodÃ¡Å™stvÃ  ÄŒR.
pouÅ¾ijÃ  k tomu vhodnÃ© ukazatele a seznÃ¡mÃ  se z OKEÄŒ
uÄ itel dohlÃ Å¾Ã  na prÅ¯bÄ›h Ä innosti a konzultuje se Å¾Ã¡ky jejich chyby
uÄ itel zkontroluje sprÃ¡vnost vÃ½sledkÅ¯ a rÅ¯znÃ© odpovÄ›di na kontrolnÃ  otÃ¡zky spolu se Å¾Ã¡ky dalÅ¡Ã  hodinu formou diskuze vyhodnotÃ 

3. dÃ lÄ Ã  Ä Ã¡st

prezentace slouÅ¾Ã  k aplikaci teoretickÃ½ch poznatkÅ¯ do praktickÃ©ho Å¾ivota
uÄ itel spoleÄ nÄ› se Å¾Ã¡ky vede diskuzi na danÃ© tÃ©ma
Å¾Ã¡ci nÃ¡slednÄ› pracujÃ  samostatnÄ› a spojujÃ  pÅ™Ã klady zÃ skanÃ© z praxe s teoretickÃ½mi poznatky
uÄ itel dohlÃ Å¾Ã  na prÅ¯bÄ›h Ä innosti a konzultuje se Å¾Ã¡ky jejich dotazy
uÄ itel odpovÃ dÃ¡ na pÅ™Ã padnÃ© dotazy k danÃ© problematice
uÄ itel zkontroluje sprÃ¡vnost spojenÃ  teorie a praxe

4. dÃ lÄ Ã  Ä Ã¡st

Å¾Ã¡k dokÃ¡Å¾e rozpoznat velkoobchod od maloobchodu



aktivnÄ› se zapojuje do diskuze s uÄ itelem a pÅ™iÅ™azuje k jednotlivÃ½m typÅ¯m maloobchodÅ¯ a velkoobchodÅ¯ zÃ¡kladnÃ  znaky
Å¾Ã¡ci propojujÃ  zÃ skanÃ© teoretickÃ© poznatky s praxÃ 
uÄ itel vysvÄ›tlÃ  jednotlivÃ© druhy obchodnÃ ch jednotek
spoleÄ nÄ› se Å¾Ã¡ky spolupracuje na splnÄ›nÃ  Ãºkolu
uÄ itel pÅ™izpÅ¯sobuje tempo a zodpovÃ dÃ¡ na pÅ™Ã padnÃ© dotazy

5. dÃ lÄ Ã  Ä Ã¡st

vyuÄ ujÃ cÃ  zadÃ¡ samostatnÄ› kaÅ¾dÃ©mu Å¾Ã¡kovi nebo skupinÄ› Å¾Ã¡kÅ¯ vytvoÅ™enÃ  prezentace
uÄ itel vysvÄ›tlÃ  poÅ¾adavky a podmÃ nky ke sprÃ¡vnÃ©mu vyhotovenÃ  prezentace a nÃ¡slednÃ©mu prezentovÃ¡nÃ  se pÅ™ed tÅ™Ã dou

ZpÅ¯sob realizace

teoretickÃ¡, prÅ¯Å™ezovÃ¡, povinnÃ¡

PomÅ¯cky

TechnickÃ© vybavenÃ :

poÄ Ã taÄ e
MS Word, MS Excel
dataprojektor
plÃ¡tno na promÃ tÃ¡nÃ 

UÄ ebnÃ  pomÅ¯cky uÄ itele:

zadÃ¡nÃ  prezentace - poÄ et vyhotovenÃ  odpovÃ dÃ¡ poÄ tu Å¾Ã¡kÅ¯ ve tÅ™Ã dÄ›

UÄ ebnÃ  pomÅ¯cky pro Å¾Ã¡ka:

uÄ ebnÃ  dokumenty k danÃ© problematice
psacÃ  potÅ™eby

VÃ STUPNÃ  ÄŒÃ ST

Popis a kvantifikace vÅ¡ech plÃ¡novanÃ½ch vÃ½stupÅ¯

KritÃ©ria hodnocenÃ 

1. dÃ lÄ Ã  Ä Ã¡st

posuzuje se vÄ›cnÃ¡ sprÃ¡vnost vÃ½kladu pojmÅ¯; sprÃ¡vnÃ¡ aplikace teoretickÃ½ch poznatkÅ¯ do praktickÃ½ch pÅ™Ã kladÅ¯; zpÅ¯sob formulace;
aktivita Å¾Ã¡ka
pÅ™edpoklÃ¡dÃ¡ se spoluprÃ¡ce vyuÄ ujÃ cÃ ho se Å¾Ã¡kem, dÃ lÄ Ã  Ä Ã¡st se nehodnotÃ 

2. dÃ lÄ Ã  Ä Ã¡st

3 kontrolnÃ  otÃ¡zky
uÄ itel spoleÄ nÄ› se Å¾Ã¡ky diskutuje nad jejich nÃ¡zory
 spoleÄ nÄ› vybÃ rajÃ  nejvhodnÄ›jÅ¡Ã  odpovÄ›di na kontrolnÃ  otÃ¡zky

3. dÃ lÄ Ã  Ä Ã¡st

vÃ½stupem je kontrolnÃ  zaÅ¡krtÃ¡vacÃ  test souvisejÃ cÃ  s uvedenou prezentacÃ 
celkovÃ½ poÄ et otÃ¡zek je 15, vÅ¾dy jedna odpovÄ›Ä  sprÃ¡vnÃ¡
2 chyby â€¦1, 3-5 chyb 2, 6-8 chyb 3, 9-11 chyb 4, 12 a vÃ ce 5

4. dÃ lÄ Ã  Ä Ã¡st

hodnotÃ  se samostatnost pÅ™i tvorbÄ› dÃ lÄ Ã ch ÃºkolÅ¯ a nÃ¡slednÃ¡ spoluprÃ¡ce a komunikace mezi Å¾Ã¡ky pÅ™i tvorbÄ› dvou spoleÄ nÃ½ch
prezentacÃ  sestavenÃ½ch z jednotlivÃ½ch dÃ lÄ Ã ch pracÃ  Å¾Ã¡kÅ¯
sociÃ¡lnÃ  gramotnost

5. dÃ lÄ Ã  Ä Ã¡st

hodnotÃ  se dodrÅ¾enÃ  poÅ¾adavkÅ¯ a podmÃ nek prezentace a nÃ¡slednÃ© prezentovÃ¡nÃ  se pÅ™ed tÅ™Ã dou (vystupovÃ¡nÃ  a
vyjadÅ™ovÃ¡nÃ )

HodnotÃ  se prÃ¡ce ve vyuÄ ovacÃ ch hodinÃ¡ch a domÃ¡cÃ  pÅ™Ã prava na samostatnÃ© prÃ¡ci a nÃ¡slednÃ© prezentovÃ¡nÃ  pÅ™ed tÅ™Ã dou.

DoporuÄ enÃ¡ literatura

Å VARCOVÃ , Jena. Ekonomie: struÄ nÃ½ pÅ™ehled : teorie a praxe aktuÃ¡lnÄ› a v souvislostech : uÄ ebnice. ZlÃ n: CEED, 2018. ISBN isbn978-80-87301-
23-4.

PoznÃ¡mky

ObsahovÃ© upÅ™esnÄ›nÃ 

OV RVP - OdbornÃ© vzdÄ›lÃ¡vÃ¡nÃ  ve vztahu k RVP

PÅ™Ã lohy

Historie-obchodu.pptx
Obchod-prezentace-odbyt.pptx
Maloobchod-prezentace.pptx

https://mov.nuv.cz/uploads/mov/attachment/attachment/93072/Historie-obchodu.pptx
https://mov.nuv.cz/uploads/mov/attachment/attachment/93074/Obchod-prezentace-odbyt.pptx
https://mov.nuv.cz/uploads/mov/attachment/attachment/93075/Maloobchod-prezentace.pptx


Velkoobchod-prezentace.pptx
Prezentace-kava.pptx
Krizovka-odbyt-zadani.docx
Krizovka-odbyt-reseni.docx
Historie-obchodu-vyklad.docx

MateriÃ¡l vznikl v rÃ¡mci projektu Modernizace odbornÃ©ho vzdÄ›lÃ¡vÃ¡nÃ  (MOV), kterÃ½ byl spolufinancovÃ¡n z EvropskÃ½ch strukturÃ¡lnÃ ch a investiÄ nÃ ch fondÅ¯ a jehoÅ¾ realizaci zajiÅ¡Å¥oval
NÃ¡rodnÃ  pedagogickÃ½ institut ÄŒeskÃ© republiky. Autorem materiÃ¡lu a vÅ¡ech jeho Ä Ã¡stÃ , nenÃ -li uvedeno jinak, je MarkÃ©ta KabÃ¡tovÃ¡. Creative Commons CC BY SA 4.0 â€“ UveÄ te pÅ¯vod â€“
Zachovejte licenci 4.0 MezinÃ¡rodnÃ .

https://mov.nuv.cz/uploads/mov/attachment/attachment/93076/Velkoobchod-prezentace.pptx
https://mov.nuv.cz/uploads/mov/attachment/attachment/93077/Prezentace-kava.pptx
https://mov.nuv.cz/uploads/mov/attachment/attachment/93078/Krizovka-odbyt-zadani.docx
https://mov.nuv.cz/uploads/mov/attachment/attachment/93371/Krizovka-odbyt-reseni.docx
https://mov.nuv.cz/uploads/mov/attachment/attachment/93372/Historie-obchodu-vyklad.docx
https://creativecommons.org/licenses/by-sa/4.0/deed.cs
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