
VSTUPNÃ ​ ÄŒÃ ​ST

NÃ¡zev komplexnÃ ​ Ãºlohy/projektu

Distribuce a jejÃ ​ vyuÅ¾itÃ ​ v marketingovÃ© praxi

KÃ³d Ãºlohy

63-u-4/AH85

VyuÅ¾itelnost komplexnÃ ​ Ãºlohy

Kategorie dosaÅ¾enÃ©ho vzdÄ›lÃ¡nÃ ​

M (EQF ÃºroveÅˆ 4)

Skupiny oborÅ¯

63 - Ekonomika a administrativa

Vazba na vzdÄ›lÃ¡vacÃ ​ modul(y)

Distribuce a jejÃ ​ vyuÅ¾itÃ ​ v marketingovÃ© praxi

Å kola

StÅ™ednÃ ​ Å¡kola KlÃ ​Ä ​ - SPoSÅ , PraÅ¾skÃ¡, ÄŒeskÃ¡ LÃ ​pa

KlÃ ​Ä ​ovÃ© kompetence

Kompetence k Å™eÅ¡enÃ ​ problÃ©mÅ¯, KomunikativnÃ ​ kompetence, PersonÃ¡lnÃ ​ a sociÃ¡lnÃ ​ kompetence

Datum vytvoÅ™enÃ ​

27. 01. 2020 09:48

DÃ©lka/Ä ​asovÃ¡ nÃ¡roÄ ​nost - OdbornÃ© vzdÄ›lÃ¡vÃ¡nÃ ​

DÃ©lka/Ä ​asovÃ¡ nÃ¡roÄ ​nost - VÅ¡eobecnÃ© vzdÄ›lÃ¡vÃ¡nÃ ​

8

PoznÃ¡mka k dÃ©lce Ãºlohy

RoÄ ​nÃ ​k(y)
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Charakteristika/anotace

KomplexnÃ ​ Ãºloha si klade za cÃ ​l pomocÃ ​ prezentace, dÃ ​lÄ ​Ã ​ch ÃºkolÅ¯ a samostatnÃ© prÃ¡ce nauÄ ​it Å¾Ã¡ky komplexnÄ› popsat distribuci, rozliÅ¡it
maloobchodnÃ ​ jednotky, popsat obchodnÃ ​ triky, orientovat se v problematice maloobchodnÃ ​ho mixu, charakterizovat maloobchod, velkoobchod a
vyhodnotit vhodnou distribuÄ ​nÃ ​ cestu. Å½Ã¡k pracuje se zÃ ​skanÃ½mi teoretickÃ½mi znalostmi a praktickÃ½mi dovednostmi z modulu â€žDistribuce.â€œ
KomplexnÃ ​ Ãºloha je rozdÄ›lena do dÃ ​lÄ ​Ã ​ch Ä ​Ã¡stÃ ​, kterÃ© jsou uvedeny ve formulÃ¡Å™i komplexnÃ ​ Ãºlohy. ZadÃ¡nÃ ​ jsou uvedeny v jednotlivÃ½ch
pÅ™Ã ​lohÃ¡ch.

JÃ ​DRO ÃšLOHY

OÄ ​ekÃ¡vanÃ© vÃ½sledky uÄ ​enÃ ​

Å½Ã¡k:



1. orientuje se v maloobchodnÃ ​ch a velkoobchodnÃ ​ch jednotkÃ¡ch
2. diskutuje o vhodnosti distribuÄ ​nÃ ​ch cest
3. popÃ ​Å¡e obchodnÃ ​ triky a maloobchodnÃ ​ mix
4. vysvÄ›tlÃ ​ funkci maloobchodu a velkoobchodu

Specifikace hlavnÃ ​ch uÄ ​ebnÃ ​ch Ä ​innostÃ ​ Å¾Ã¡kÅ¯/aktivit projektu vÄ ​. doporuÄ ​enÃ©ho Ä ​asovÃ©ho rozvrhu

1. orientuje se v maloobchodnÃ ​ch a velkoobchodnÃ ​ch jednotkÃ¡ch

vysvÄ›tlÃ ​ pojem intenzita prodeje
rozÄ ​lenÃ ​ maloobchodnÃ ​ jednotky
vyjmenuje typy velkoobchodÅ¯
definuje agenty a komisionÃ¡Å™e
vysvÄ›tlÃ ​ vÃ½znam franÄ ​Ã ​zi
vyjmenuje typy maloobchodnÃ ​ch jednotek
rozliÅ¡uje obchodnÃ ​ dÅ¯m a obchodnÃ ​ centrum

DoporuÄ ​enÃ ​ Ä ​asovÃ½ rozvrh Ä ​inÃ ​ 3 vyuÄ ​ovacÃ ​ hodiny.

2. diskutuje o vhodnosti distribuÄ ​nÃ ​ch cest

zpracuje vÅ¡echny moÅ¾nosti nepÅ™Ã ​mÃ½ch distribuÄ ​nÃ ​ch cest
charakterizuje funkce distribuÄ ​nÃ ​ch cest a danou problematiku konzultuje s uÄ ​itelem

DoporuÄ ​enÃ½ Ä ​asovÃ½ rozvrh Ä ​inÃ ​ 2 vyuÄ ​ovacÃ ​ hodiny.

3. popÃ ​Å¡e obchodnÃ ​ triky a maloobchodnÃ ​ mix

sprÃ¡vnÄ› interpretuje zÃ ​skanÃ© znalosti maloobchodnÃ ​ho mixu
sestavÃ ​ vzorovÃ½ maloobchodnÃ ​ mix
vysvÄ›tlÃ ​ jednotlivÃ© obchodnickÃ© triky

DoporuÄ ​enÃ½ Ä ​asovÃ½ rozvrh Ä ​inÃ ​ 2 vyuÄ ​ovacÃ ​ hodiny.

4. vysvÄ›tlÃ ​ funkci maloobchodu a velkoobchodu

charakterizuje velkoobchod a maloobchod
vysvÄ›tlÃ ​ funkci velkoobchodu a maloobchodu

DoporuÄ ​enÃ½ Ä ​asovÃ½ rozvrh Ä ​inÃ ​ 1 vyuÄ ​ovacÃ ​ hodina.

MetodickÃ¡ doporuÄ ​enÃ ​

KomplexnÃ ​ Ãºloha mÅ¯Å¾e bÃ½t vyuÅ¾ita v teoretickÃ© vÃ½uce i v odbornÃ©m vÃ½cviku uvedenÃ½ch oborÅ¯ vzdÄ›lÃ¡nÃ ​ a je rozdÄ›lena do dÃ ​lÄ ​Ã ​ch
Ä ​Ã¡stÃ ​.

1. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st â€“ prezentace â€žA - teoretickÃ½ zÃ¡kladâ€œ

prezentace zahrnuje komplexnÄ› problematiku distribuce
Å¾Ã¡ci se zapojujÃ ​ a opakujÃ ​ si teoretickÃ© poznatky zÃ ​skanÃ© v modulu â€žDistribuceâ€œ
uÄ ​itel doplÅˆuje jednotlivÃ© pojmy pÅ™Ã ​kladem z praxe
Å¾Ã¡ci si zapisujÃ ​ poznÃ¡mky do tiÅ¡tÄ›nÃ© podoby prezentace  

2. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st â€“ prezentace â€žB â€“ cviÄ ​enÃ ​â€œ

prezentace vychÃ¡zÃ ​ z â€žprezentace â€“ teoretickÃ½ zÃ¡kladâ€œ a slouÅ¾Ã ​ k prohloubenÃ ​ a procviÄ ​enÃ ​ znalostÃ ​ z oblasti distribuce
uÄ ​itel vede Å¾Ã¡ky formou diskuse k doplnÄ›nÃ ​ poÅ¾adovanÃ½ch ÃºkolÅ¯
Å¾Ã¡ci se aktivnÄ› zapojujÃ ​ a opakujÃ ​ si zÃ ​skanÃ© teoretickÃ© poznatky
Å¾Ã¡k konkrÃ©tnÃ ​ odpovÄ›di obhÃ¡jÃ ​ pÅ™ed uÄ ​itelem a tÅ™Ã ​dou
uÄ ​itel zkontroluje sprÃ¡vnost jeho vÃ½sledkÅ¯

3. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st - pracovnÃ ​ listy

pracovnÃ ​ listy slouÅ¾Ã ​ k opakovÃ¡nÃ ​, procviÄ ​ovÃ¡nÃ ​ a k aplikaci zÃ ​skanÃ½ch poznatkÅ¯ do praxe
uÄ ​itel vede Å¾Ã¡ky k samostatnÃ©mu vypracovÃ¡nÃ ​ rÅ¯znÃ½ch forem ÃºkolÅ¯
Å¾Ã¡ci vyhledÃ¡vajÃ ​ potÅ™ebnÃ© informace v prezentaci, na internetu
uÄ ​itel vysvÄ›tlÃ ​ ÃºskalÃ ​ jednotlivÃ½ch distribuÄ ​nÃ ​ch cest
uÄ ​itel dohlÃ ​Å¾Ã ​ na prÅ¯bÄ›h Ä ​innosti a konzultuje se Å¾Ã¡ky jejich chyby
uÄ ​itel zkontroluje sprÃ¡vnost vÃ½sledkÅ¯

4. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st â€“ kreativnÃ ​ tvorba

kreativnÃ ​ shrnutÃ ​ probranÃ©ho uÄ ​iva
uÄ ​itel seznÃ¡mÃ ​ Å¾Ã¡ky s technikou vytvoÅ™enÃ ​ myÅ¡lenkovÃ© mapy, scrapbooku a lapbooku
myÅ¡lenkovÃ¡ mapa slouÅ¾Ã ​ ke grafickÃ©mu uspoÅ™Ã¡dÃ¡nÃ ​ klÃ ​Ä ​ovÃ½ch slov, doplnÄ›nÃ© obrÃ¡zky vyznaÄ ​ujÃ ​cÃ ​ vzÃ¡jemnÃ© vztahy a
souvislosti
lapbook slouÅ¾Ã ​ k ucelenÃ ​ souboru informacÃ ​, zajÃ ​mavostÃ ​ a aktivit na danÃ© tÃ©ma
scrapbook slouÅ¾Ã ​ k zpracovÃ¡nÃ ​ textÅ¯ a obrÃ¡zkÅ¯ do jednÃ© ucelenÃ© podoby

ZpÅ¯sob realizace

teoretickÃ¡, prÅ¯Å™ezovÃ¡, praktickÃ¡
vÃ½uka se realizuje v odbornÃ© uÄ ​ebnÄ›

PomÅ¯cky

TechnickÃ© vybavenÃ ​:



poÄ ​Ã ​taÄ ​ nebo tablet pro uÄ ​itele a Å¾Ã¡ka
Internet, MS Word, PowerPoint
dataprojektor
plÃ¡tno na promÃ ​tÃ¡nÃ ​
tabule, fix, kÅ™Ã ​da
tiskÃ¡rna

UÄ ​ebnÃ ​ pomÅ¯cky uÄ ​itele:

prezentace  â€žA â€“ teoretickÃ½ zÃ¡kladâ€œ v elektronickÃ© i tiÅ¡tÄ›nÃ© verzi â€“ poÄ ​et odpovÃ ​dÃ¡ poÄ ​tu Å¾Ã¡kÅ¯ ve tÅ™Ã ​dÄ›
prezentace â€žB â€“ cviÄ ​enÃ ​â€œ v elektronickÃ© i tiÅ¡tÄ›nÃ© verzi â€“ poÄ ​et odpovÃ ​dÃ¡ poÄ ​tu Å¾Ã¡kÅ¯ ve tÅ™Ã ​dÄ›
pracovnÃ ​ listy pro Å¾Ã¡ka â€“ poÄ ​et odpovÃ ​dÃ¡ poÄ ​tu Å¾Ã¡kÅ¯ ve tÅ™Ã ​dÄ› + dvÄ› pare rezervnÃ ​ vyhotovenÃ ​
prÃ¡zdnÃ© papÃ ​ry o velikosti A4 nebo A3
ZÃ¡kon o ochrannÃ½ch znÃ¡mkÃ¡ch ve znÄ›nÃ ​ pozdÄ›jÅ¡Ã ​ch pÅ™edpisÅ¯

UÄ ​ebnÃ ​ pomÅ¯cky Å¾Ã¡ka:

uÄ ​ebnÃ ​ dokumenty k danÃ© problematice
ZÃ¡kon o ochrannÃ½ch znÃ¡mkÃ¡ch
psacÃ ​ potÅ™eby
nÅ¯Å¾ky
pastelky, fixy, nÅ¯Å¾ky
ZÃ¡kon o ochrannÃ½ch znÃ¡mkÃ¡ch ve znÄ›nÃ ​ pozdÄ›jÅ¡Ã ​ch pÅ™edpisÅ¯

VÃ ​STUPNÃ ​ ÄŒÃ ​ST

Popis a kvantifikace vÅ¡ech plÃ¡novanÃ½ch vÃ½stupÅ¯

1. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st

nenÃ ​ Å¾Ã¡dnÃ½ pÃ ​semnÃ½ vÃ½stup, Å¾Ã¡ci sledujÃ ​ prezentaci a vÃ½klad uÄ ​itele
pracujÃ ​ s tiÅ¡tÄ›nou verzÃ ​ prezentace a zapisujÃ ​ si poznÃ¡mky

2. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st

nenÃ ​ Å¾Ã¡dnÃ½ pÃ ​semnÃ½ vÃ½stup, Å¾Ã¡ci diskutujÃ ​ s uÄ ​itelem na zadanÃ© tÃ©ma

3. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st

pracovnÃ ​ listy â€“ doplÅˆovÃ¡nÃ ​ textu, tabulek grafÅ¯ a obrÃ¡zkÅ¯ 

4. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st

scrapbook, lapbook a myÅ¡lenkovÃ¡ mapa â€“ kreativnÃ ​ shrnutÃ ​ probranÃ©ho uÄ ​iva

KritÃ©ria hodnocenÃ ​

1. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st

pÅ™edpoklÃ¡dÃ¡ se spoluprÃ¡ce uÄ ​itele a Å¾Ã¡ka;
posuzuje se vÄ›cnÃ¡ sprÃ¡vnost vÃ½kladu pojmÅ¯, zpÅ¯soby formulace a aktivita Å¾Ã¡ka;
dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st se nehodnotÃ ​

2. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st

pÅ™edpoklÃ¡dÃ¡ se spoluprÃ¡ce uÄ ​itele a Å¾Ã¡ka;
hodnotÃ ​ se vÄ›cnÃ¡ sprÃ¡vnost, sprÃ¡vnÃ¡ aplikace teoretickÃ½ch poznatkÅ¯ do praktickÃ½ch pÅ™Ã ​kladÅ¯;
samostatnost pÅ™i volbÄ› sprÃ¡vnÃ© odpovÄ›di

3. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st

hodnotÃ ​ se vÄ›cnÃ¡ sprÃ¡vnost doplnÄ›nÃ ​ textu, grafÅ¯, tabulek a obrÃ¡zkÅ¯;
samostatnost pÅ™i prÃ¡ci na pracovnÃ ​ch listech
prezentace vÃ½sledkÅ¯ pÅ™ed uÄ ​itelem a tÅ™Ã ​dou
Ãºprava vypracovÃ¡nÃ ​ pracovnÃ ​ho listu
celkovÃ½ poÄ ​et bodÅ¯ za pracovnÃ ​ listy 60 bodÅ¯, uspÄ›l pÅ™i dosaÅ¾enÃ ​ celkem 30 bodÅ¯. 

pracovnÃ ​ list Ä ​Ã ​slo 1 â€“ celkem 20 bodÅ¯
pracovnÃ ​ list Ä ​Ã ​slo 2 â€“ celkem 20 bodÅ¯
pracovnÃ ​ list Ä ​Ã ​slo 3  - celkem 20 bodÅ¯

4. dÃ ​lÄ ​Ã ​ Ä ​Ã¡st

uÄ ​itel poskytne prostor na vytvoÅ™enÃ ​ lapbooku, scrapbooku nebo myÅ¡lenkovÃ© mapy â€“ Å¾Ã¡k si vybere minimÃ¡lnÄ› jednu z nich
vybranou aktivitu dopracuje doma
uÄ ​itel hodnotÃ ​ pouze faktickou sprÃ¡vnost a dodrÅ¾enÃ ​ zÃ¡sad pro tvoÅ™enÃ ​

DoporuÄ ​enÃ¡ literatura

MOUDRÃ ​, Marek. ZÃ¡klady marketingu. 1. vydÃ¡nÃ ​. Computer Media s.r.o., 2008. ISBN 978-80-7402-002-5.

VYSEKALOVÃ ​, Jitka. Marketing pro stÅ™ednÃ ​ Å¡koly, vyÅ¡Å¡Ã ​ odbornÃ© Å¡koly a veÅ™ejnost. Praha: Eduko, 2016. ISBN 978-80-88057-17-8.

PoznÃ¡mky

ObsahovÃ© upÅ™esnÄ›nÃ ​

OV RVP - OdbornÃ© vzdÄ›lÃ¡vÃ¡nÃ ​ ve vztahu k RVP



PÅ™Ã ​lohy
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